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Välkommen till årsstämma den 22 april 2015
Anna Belfrage, tf VD och koncernchef

Årsstämma
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Beijer Electronics — ett innovativt företag inom 
industriell automation och datakommunikation

 Grundades 1981

 Globalt huvudkontor i Malmö

 En global leverantör — närvaro i 19 länder

 Utvecklingscentra i Sverige, Tyskland, 
Taiwan och USA

 20 % av de anställda inom FoU

 Egna produkter står för mer än 80 % av 
försäljningen

 Omsättning 2014: 1,4 miljarder kronor
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Beijer Electronics har två affärsområden inom 
närbesläktade branscher

| 4

Industrial Automation 
Solutions

Industrial Data 
Communications



Verksamheten är indelad i fyra teknikområden
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IDC IASAffärs-
område

Teknik-
område

Huvud-
produkter

Varumärken

COMMUNICATE

Switchar, Routrar 
Ethernet extenders

CONTROLVISUALIZE DRIVE

Human Machine 
Interface (HMI)

Styrsystem
(PLC)

Frekvensomriktare

Inklusive ett antal 
tredjepartsprodukter

Inklusive ett antal 
tredjepartsprodukter

Egenutvecklade produkter Brand label och tredjepartsprodukter
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Egenutvecklade produkter står för 80% av försäljningen

Tredjepartsprodukter

19%

IDC-produkter
35%

HMI-produkter46%

- Försäljning per produktkategori, 2014 -

De snabbväxande IDC-produkterna väntas utgöra 50 % av försäljningen 2020



Den globla marknaden växer både inom IDC och HMI
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Marknad per teknikområde

1,5 2,5

13 % 5 %MARKNADSTILLVÄXT

MARKNADSSTORLEK,
MDR USD

4 % 4 %

TEKNIKOMRÅDE

MARKNADSANDEL

COMMUNICATE    
(IDC-PRODUKTER)

VISUALIZE           
(HMI-PRODUKTER)

Drivkrafter

 Ökad efterfrågan på anslutningar (M2M-
kommunikation, Internet of Things)

 Miljökrav

 Ökande investeringar i infrastruktur

 Teknikutvecklingen på konsument-
marknaden påverkar kundernas 
förväntningar på industriteknik

Den totala adresserbara marknaden för Beijer Electronics fokusområden är 4 mdr
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Fyra fokussegment som ska driva tillväxten

Segmentstrategi

Segment där vi kan bli en 
ledande aktör

Segment med höga 
teknologikrav

Segment där vi kan 
differentiera oss gentemot 

våra konkurrenter

Segment där vi stödjer 
affärskritiska applikationer

Fokussegmenten utgör för närvarande 30 % av koncernens omsättning

Fokussegment

 Nya produkter för Olja & Gas under 
2014

 Starkaste HMI-produkten på 
marknaden

 Marknadsledande i USA

 Nya produkter för Marin under 2014

 Välkänd aktör på en global basis

 Global marknadsledare inom IDC-
produkter för nätverkslösningar till tåg

 Flera nya produkter och koncept 
i tillväxtplanen 2015-2017 

 Ledande produktportfölj inom trådlös 
industriell datakommunikation.

 Snabbväxande marknad, 20 %
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Beijer Electronics fordonsaffär såldes för att skapa fokus 
på att utveckla den industriella verksamheten

 Fordonsaffären med en årlig omsättning på 
70 mkr såldes till det NASDAQ-listade bolaget 
Micronet

 Huvudprodukterna inom fordonsaffären består 
av ruggade dataterminaler för övervakning och 
drift av mobila enheter

 Försäljningen ger Beijer Electronics möjlighet 
att fokusera mer på kärnverksamheten inom 
industriella produkter

 Försäljningen har bidragit till 2014 års resultat 
med en vinst på försäljningen om 32,9 mkr
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Investeringar i Westermo för att stärka positionen som en 
global marknadsledare inom Edge networks och IP Train

Westermo IP Train

Westermo Edge Networks

 Investeringar om 175 mkr över 3 år

 Tillväxt med 75 % till 650 mkr i för-
säljning med en lönsamhet över 14%

 Investeringarna kommer att användas 
till

 Expansion av produktprogrammet inom 
Edge networks

 Satsningar på trådlösa produkter för 
nätverkslösningar för tåg (IP Train)

 Utökning av säljstyrkan

 Cirka 50 nya jobb kommer att skapas, 
både inom FoU och försäljning

| 11



Ytterligare investeringar i Korenix inom Wireless och 
Surveillance

JetWave 3420 Industrial LTE plus

 Stärka Wireless-erbjudandet — 13 mkr 
i investeringar över en treårsperiod

 Satsningarna kommer att befästa Korenix 
position som ledande inom Surveillance

 Mål att växa med 50 % på tre år och 
leverera ett rörelseresultat på 14 %

 Den viktigaste marknaden för trådlösa 
produkter kommer inledningsvis bestå av 
redundanslösningar till kabeldriven 
kommunikation
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JetWave 2310 Industrial Cellular 
Router/Gateway



Återställa lönsamheten och effektivisera organisationen 
inom IAS
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iX Marin iX Rugged

iX Industrial och Entry

 Återställa lönsamheten inom IAS

 Fokus på produkterbjudandet —
från 4 plattformar till 1

 Tre linjer: Entry, Industrial, Extended
 En gemensam mjukvara

 Säljfokus
 Dedikerade globala segmentsteam 

för Marin och Olja & Gas
 OEM kundfokus

Global produktportfölj HMI



| 14

Agenda

 Om Beijer Electronics

 Viktiga händelser 2014

 Finansiell information

 Frågor & svar



Area for red ”header box” (8,09x1,26)

| 15

Positiv utveckling av försäljning och lönsamhet ― rekordår för IDC
JANUARI — DECEMBER 2014

Januari - december 2014
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Finansiella höjdpunkter 2014

EBIT              
(MKR / %)

Försäljning
(MKR)

EPS          
(KR)

ROE 
efter skatt

(%)

ROCE          
(%)

FoU          
(MKR)

+30 %

+2 %

+40 %

+25 %

+17 %

+3 %

2014 2013Nyckeltal +/-

1 402

114 (8,1 %)

3,24

13,9 %

10,3 %

113,5

1 376

87 (6,3 %)

2,32

11,1 %

8,8 %

109,7
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Ett kvartal i linje med föregående år — stark utveckling inom IDC
Malmö den 22 april 2015

Kvartal 1, 2015
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Koncernen

Koncernen ― Resultat i linje med föregående år
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FörsäljningRörelseresultat (%)

2013 2014

Försäljning & rörelseresultat (%) per kvartal, mkr

 Orderingång -3%, valutajusterat -13% 
eller 50 mkr, varav 20 mkr relaterat till 
Vehicle och 15 mkr till Olja & Gas i USA

 Försäljning +2%, valutajusterat -8% eller
-30 mkr, varav 18 mkr relaterat till 
Vehicle och 13 mkr till Olja & Gas i USA

 Starkt kvartal för IDC — avseende både 
orderingång och försäljning, fortsatt stark 
orderbok

 Rekordförsäljning i Westermo för andra 
kvartalet i rad

 Den globala oljeprissituationen påverkar 
IAS negativt

 Rörelseresultat i linje med föregående år, 
7,6 %

Kommentarer

2015

(MKR) YTD 2015 YTD 2014 +/-

Orderingång 343,5 354,7 -3,2 %

Försäljning 351,8 346,1 1,6 %

EBITDA 41,7 42,9 -2,8 %

EBITDA % 11,9 % 12,4 %

EBIT 26,7 26,2 1,8 %

EBIT % 7,6 % 7,6 %
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Försäljningen per geografisk marknad 2015

Koncernen

Övriga världen
2 % (1 %)

- Försäljningens fördelning per geografisk marknad kv. 1 2015 (kv. 1 2014) -

Nordamerika 
18 % (19 %)

Norden & Baltikum 
37 % (40 %)

Europa 
30 % (29 %)

Asien 
13 % (11 %)



Affärsområde Industrial Automation Solutions erbjudande baseras på 
användarvänliga operatörspaneler och automationsprodukter

Affärsområde IAS



IAS ― Situationen inom Olja & Gas påverkar lönsamheten
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IAS
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Förelseresultat (%) Försäljning

 Orderingång -16 % valutajusterat eller 
42 mkr. -20 mkr relaterat till Vehicle och 
-15 mkr till Olja & Gas i USA

 Försäljningen -18 % valutajusterat eller 
49 mkr. -20 mkr relaterat till Vehicle, 
-13 mkr till Olja & Gas i USA och -14 mkr 
till Norden 

 Kostnadsminskning enligt plan, 8 mkr 
valutajusterat

 Rörelseresultatet 6 mkr lägre på grund 
av minskad försäljning

(MKR) YTD 2015 YTD 2014 +/-

Orderingång 220,0 236,6 -7,0 %

Försäljning 217,6 240,2 -9,4 %

EBITDA 18,6 26,6 -30,1 %

EBITDA % 8, 5% 11,1 %

EBIT 13,5 19,2 -29,7 %

EBIT % 6,2 % 8,0 %

Försäljning och rörelseresultat (%) per kvartal, mkr

2013 2014 2015

Kommentarer
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Affärsområde Industrial Data Communication erbjuder ett
komplett program av robusta datakommunikationsprodukter

Affärsområde IDC
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IDC

IDC ― Bästa kvartalet någonsin
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Förelseresultat (%) Försäljning

 Orderingång -6 % valutajusterat

 Försäljning +15 % valutajusterat

 Fortsatt stark utveckling av order-
ingången i Westermo

 Stark orderbok i Korenix

 Både Westermo och Korenix ligger i linje 
med tillväxtplanerna som aviserades 
2014

 Resultatet starkare än väntat beroende 
på god försäljningsutveckling

(MKR) YTD 2015 YTD 2014 +/-

Orderingång 123,5 118,0 4,7 %

Försäljning 136,8 107,3 27,5 %

EBITDA 23,1 20,0 15,5 %

EBITDA % 16,9 % 18,6 %

EBIT 15,9 13,2 20,5 %

EBIT % 11,6 % 12,3 %

Försäljning och rörelseresultat (%) per kvartal, mkr

Kommentarer

2013 2014 2015
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Q & A
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Tack!


